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Tingerés por el mercado ehing ha ida incre-
E mentindose en estos dltimos afios, en un
momento econdmico en el gue la gran
mayor(a de los mercados se encueniran satura-
dos. China es un mereado virgen, lleno de gran-
des oponunidades porgue todavia queda mucho
por hacer en su desarrollo, Es ¢ segundo re
tor de inversidn extranjera tras Estados Unidos
¥, actualmente, s stando por la adopeitn
de |>\|I|li|.x~ I-m..luu L cmpresas ¢

s, n.nm\unu estf a gran distan-
cin de las de otros paises occidemales, Ante esta
el actual gobiemo espaiol estd apo-
el fomento de la inversidn en La zona con
proyectos comao el plan Asia P

China se encuentra entre las

pri p 5
mundiales y sus expectativas de futuro
f son mas que pr ! an las p iones del
— Fondo Monetario Internacional, su desarrollo la coloca-

rd a la cabeza de los paises ricos.

f

comunicaciones, [os proyectos de i
turas y el sector de la construccicn.

Acceder al mercado
Una f s ]

torio y futuros socios o proveedores y distribui-
dores, se puede optar por varias opciones de implan-
tacidn con diversos grados de compromiso.

o Otongar clusivas, o si &stas se
establecen, que sean sobre un mercado muy redu-
cido, Esta formula no tiene que implicar necesa-
riamente una inversidn directa de capital ni una
presencia activa para la empress espafiols,

Las formas de establecerse en China bdsica-
mente son tres: Oficing de Representaciin, Empre-
sa Mixta y Empresa con capital extranjero en su

Las formas de establecerse en China basicamente son tres:
Oficina de Representacién, Empresa Mixta y Empresa con
capital extranjero en su totalidad

Una primera aproximacida al mercado chino
puede consistir en seleccionar un agente o distri-
buidor que comercialice los productos, Dada la

d del territorio chino, asf como la faha

Desarrollo Econdmico y
los sectones de mayor crecimiento y con mayor
potencialidad son & ltura, el medio ambien-

de infraestnacturas v |a fragmentacitn de sus mer-
cados i mlcn\m e dificil cue un distribuidor pue-
mplia. Poe ello, segiin

te, | industria y tecnodogins avanzadas, las wele

nuestra prictica, es recomendable generalmente

totalidad. Las dos dltimas suponen una inversidn
e una empresa en China, lo que implica un mayor
riesgo para la empresa espafila, aunque consti-
wye la verdadera apuesta por el mercado chino.

* Oficinas de Representacidn

Son bastante frecuentes para empresas que
quicran Ener una prEsencia y representacitn
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