¢ ronds por la cabeza

ser su propio jefe?

¢, Llcva afios deshojan-

do ideas de negocio

perono szbe cudl pue-

de ser la mids rentable?
¢Le gustaria serempresario pero
no se atreve a enfrontarse alreto
usted solo? Es posible que una
franguicia sea la formula que
estaba esperando. Mediante elia
puede acceder a un negocio
maduro, donde el buen funcio- |
namiento estd comprobado, .
Ademits, tendrd al Iado empre-
sarios con experiencis que le ;
pueden ayudar a resolver las |
principales dudas.

En Capital hemos selesciona-
do 508 ideas de negocio, de los
datos facilitades por Ia consulto-
ra'Tormo & Asociados para que
desde una pequefia inversion de
3,600 enros ponga en marcha su
suefio. La informacién ha sido
clasificada por volumen de nver-
sidn v orden alfabético. Le indi-

- Una franquicia es la
formula més segura
para montar un
negocio propio,.
pero la aventura
no esta exenta de
riesgos. Le conta-
maos cOmo superar-
los con éxito.

Si usted es 1w novato en la
matgria, debe empezar por em-
paparse de este peculiar mundi-
flo. Pasee por algunss de las
miiitiples ferias que se organizan
en el sector, aprenda lz jerga. Bs

ren cuando le ofrccen fa cesidn
del Kniow How (forma de traba-
Jar exclusiva de la marca), o gué

camos los  datos :
econdmicos hdsicos
y algunos apuntes
sobre la cadens de
Franquicias Siempre
Que la emsefia lo
haya facifitado, en-
contrard 1a factora-
cién que se prevé
para el prirmer afio
de actividad. ; Fstd
decidido? Leer las
siguientes paginas y
elegir cudl es el negecioque més |
le convence os ef primer paso de |
una ardua tarea. Y es qize fa de-
cisién de montar un négocio no

puede ser fruto de ningtin arre- .
bato, Recuerde que ef 70% de

las empresas que se crean en |
Espafia no superan Ios cinco

aflos de vida. En & caso de las

franguicias esta estadistica se

reduce al 10%. Es mds [4cit, |
perono €s un camino de rosas. |

le estan pidiendo cuando Je re-

No descuide la atencion a sus clientes.

quicten un royalry (pagos perid-
dicos que normalmente estdn
ligados a la facturaciin) o un
canon {cantidad fija 2 cambio
de servicios especflicos entrada,
publicidad...). EI futero de su
regocio depende, en parie, de
lo bien que lo kaga durante los
primeros meses. “La mayorda de
los problemas que se generan
son frute de que ¢l franguiciado
no habix conseguido suficiente

importanie saber a qué se refie- |

informacién”, asegura Marina
Bugallal, abogada experta en
franguicias del despacho Maris-
| cal & Asociados. Bn muchos
| Casos, evitar los errores cstd en
: st mano. Sin perder la ilugion,
sea MUy critico v busque ayuda
desde ¢l comienzo: la mejor
; 1écnica para eSQUIvAT eITOres €8
conocerios con aitelacion ¥ evi-
tarfos. Le contamos como.

No escatime esfuerzos
desde gl principio

Elegir el sistema de franquicia
para montar un negeeio no sig-
nifica que le den todo hecho, Si
una empresa que acaba de arran-
car no cumple m siquiera los
horarios de apertura, v eso a
veces ocuite, es dificil que gane
- finero, Quienes plensen que un
negocio se saca adelante con
ocho horas diarias de trabajo
- mejor que se dediguen a ofra
i cosa. “Deben tener muy claro
| que hay que esforzarse mucho.

G2

Seleccione biex ef emplazamiento,

Ms queé si se trabajara para un
jefe”, asegura Eduardo Tormo,
director de Tormo & Asociados.

Promo_cione su
negocio entre los
clientes mas cercanos

:Sabe la gente que usted ha
abierto su negozio? Muchos
franguiciados creen que por el
. hecho de montar una ensefta con
© notoriedad ¥ que hace publici-

dad nacional pueden cruzarse de
© brazos y esperar a que leguen
los clientes ;Error! Si sz lacal no
est en up; emplazamiento ideal,
que puedan ver los clientes sin
esfuerzo, necesifard ofra estrate-
¢ gia. “Darse a conocer a nivel ;

; local es'Ta clave para que el e
£00 SINICES Cog.Buen ple”, |
aconseja Tormo. Bsta inversion
nunca estard incivida en las
previsiones de la central, pero si

debe eslar en las suyas.

Asegiirese de que
3 recibir ef asesora- .
miento prometido .
Siuno ds los motivos por los
que s¢ ha decantado por una
franquicia es porque le gusia ¢
ap0vo logistico, en 1 formacion o
de” COElGier otro Tipo que le
ofrece, 7o se conforme con una
| agradable conversacién. Pida

- que lo reflejen g%r gicritoenel 1
contrato. Descontie si son 1ea-
. cios: puede ser vn sintoma de

ek “
Controle el crecimiento del negocio.

{ que no tienen inlencidn de com-
plirfo que le estdn contando. Asf
evitard hacerse ilusiones sobre
una ayuda que jamds tendrd.
¢ Como asegurarse de que nole
engafian? “Coando los royalties
y Ios pagos estdn ligados a la
facturacidn, el franquiciador cs-
tard tan interesado como usted
en que ef negocio vaya bien”,
. indica Bugallal, Asf estarg tan
I arropado como desee.




Tenga en cuenta
que necesitara dinero
para imprevistos

En la relacidn que encontrard
en las proximas pipinas v oo la
ducumentacin que le facilita
ta propia franquicia conseguird
informacidn sobre ¢l dinero que
necesita para arrancar, canen de
entrad, pagos petifdicos... jCui-
i dadol Es una informacién gend- |

rica que le servird como primera
aproximacion. “En muchos casos, |
la inversid inicial es mucho més
alta de 1o que s& esperan los
emprendedores v Ja facturacidn
N0 tan penerosa”, advierte Ma-
rina Bugallal, 8i quiere saber
exaclamente lo
" que invertir, hasa sus propias
cueptas Estudie el futrg de su
negocio. t2niendo en cuenta
onde estard ubicado, s hav ono
competencia directa en la zona,
gué tipe de clientela va a tener,

que va a tener

si contratard personal o no, coste |

i real del focal... En cuanto a las
© previsiones de facturacion de
primer afio, Jo mejor es que
consiga que el franquiciador lus
| incluya dentro del contrato que
i vaa firmar.*Desconfie de quien
s las dé en un folio suelio y sin
membrete. No tendrdn valor
juridico en caso de necesitarlo™,

mdica Bugallal, Recuerde: los
imprevistos abundan y hay que
| cstarprevcnid_ No 52 embarque
! e up negocio COn ef amero
' JUSIO:SICTRDTC SC NECESHA H4s.

¥ Compruebe que el
negocio es fiable y
funciona como le dicen

No hay nada mis terrible que i

i darse cuenta de esfo despuss de
haber desembolsado varios miles |
de euros, Deje aunlado Ta ver-
glienza y, antes de firmar el
contrato, verifigue todos Tos da-
los gue le faciliten en la central; |
¢ consulte a expertas, escudrific |
[ s e e

en ef Renistro Mercantil... pero,

- sobre todo, comadle, cor. olros

W Pregimic comova
el pegooio, como funciona Ja

Lentral, Que Servicids presta v on
UE condicioncs St [a ensefa es
e g S R L

probicmatica, ast lo descubrird

con facilidad. -3

- Amarre bien las N\
condiciones en que
recibira los suministros

Los steministeos suclen ser una
importante fuente de problemas, .
Muchas franquicias obligun 4 fir
mar el suministro en exclusiva, un
detalle guc con la emocin inicial
muchos franquiciados pasan por
afto. Pero tienc su importancia:
ascprirese de que la exclusividad
estd justificada v no es unaargucia
para sacarle dinero. Otro de los
puntos que tisne que analiear cs
la cadencia dod abastecimiento y i
le van a facilitar mercancia siem-
pre que la necesite. A veces, los
negocios crecen més deprisa de
lo esperado y no satisfacer a sus
clientes cuando ellos fo demandan
puede bacerle morir de éxito,

Recuerde que serd
ruy dificll rescindir
el conirato firmado

Las franguicias tienen muchos
beneficios, pere tembién algin
inconveniente. En la mayorfa de
los cusos se firman contratos a
largo plazo v es moy difici! aban-

1 donarios incluso s se est perdien-

do dinero. Es wno de los precios
que hay que pagar por asamir
menos ricsgos al montar el nego-
ciode su vida. Pifar Blizyuez

¥ Cristing Martinez +

; En las péginas siguientas encontrard

! informacion de 500 franguicias que

| Capitat ha selecsionada de la informa-
| cién faciftada por la consuliora Tormp
| & Asoclados. Para obtener mas infor

} macitn, puede Jamar al 91 383 41

é 40 o consultar en wsavtonma.com.




